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Online-Seminare fur Wirtschaftsforderungen

ExperAkademie 2025

In einer Welt, die sich standig wandelt und immer neue Herausforderungen an Wirtschaftsférderungen und
Kommunen stellt, ist es entscheidend, auf dem neuesten Stand zu bleiben und effektive, zukunfts-
orientierte Strategien zu entwickeln.

Unser Angebot bietet Ihnen praxisnahe Workshops und Fachwissen zu den neuesten Trends und Methoden,
um lhre Region oder Stadt dynamisch und erfolgreich zu gestalten.

Nutzen Sie die Gelegenheit, sich zu vernetzen, weiterzubilden und inspirieren zu lassen. Seien Sie dabei,
um gemeinsam die Zukunft zu gestalten.

Wir freuen uns, Sie in unseren Seminaren begriiBen zu dirfen.
Weitere Informationen unter: www.experconsult.de/akademie

‘— ExperCOnsu]’[ TechnologieParkDortmund, Martin-SchmeiBer-Weg 12, 44227 Dortmund
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http://www.experconsult.de/akademie

Grundlagen fiir professionelle Wirtschaftsforderung

Neu- oder Quereinsteiger in der Wirtschaftsférderung erhalten einen breiten Uberblick iiber die Arbeit
einer Wirtschaftsforderung. Die Teilnehmenden werden mit den vielféltigen Aufgaben einer Wirschafts-
forderung vertraut gemacht und erhalten ein Riistzeug fiir ihre tdgliche Arbeit. Am Anfang steht ein
Uberblick iiber das vielfaltige Aufgabenspektrum der Wirtschaftsférderung in Deutschland und wie sich
der aktuelle Wandel in der Arbeitswelt auf die Tatigkeit der Wirtschaftsférderung auswirkt.

In den jeweils zwei inhaltlichen Themenbldcken an Tag 1 und Tag 2 werden anhand von zahlreichen
Praxisbeispielen die wichtigsten Kernaufgaben der Wirtschaftsférderung vorgestellt.

Das Online-Seminar bietet den Teilnehmenden auch Raum fiir individuelle Fragen.

Termine: 28. & 29.01.2025 13. & 14.05.2025 16. & 17.09.2025

Gewerbeflachenentwicklung und -vermarktung

Die Verfligbarkeit hochwertiger Gewerbeflachen ist einer der wichtigsten Standortfaktoren und ein
wichtiges Argument fiir die Ansiedlung oder Abwanderung von Unternehmen. Doch in den letzten Jahren
werden an zahlreichen Standorten freie Gewerbeflachen knapp und die Ausweisung neuer Flachen dauert
oft zu lange.

In diesem Online-Seminar geht es darum, welche Anforderungen Unternehmen an einen Unternehmens-
standort haben und wie qualitativ hochwertige Gewerbeflachen strategisch geplant und entwickelt
werden. Darliber hinaus erarbeiten wir, welche Aspekte fiir die Vermarktung aus Unternehmenssicht
wichtig sind und welche Zielgruppen fiir welche Standorte (nicht) geeignet sind.

Das Online-Seminar bietet den Teilnehmenden auch Raum fiir individuelle Fragen.

Termine: 25. & 26.02.2025 30.09. & 01.10.2025

Standort- und Fachkraftemarketing

Mangelnde Sichtbarkeit von Standorten und Unternehmen fiihrt nicht selten dazu, dass diese bei ihren
jeweiligen Zielgruppen entweder gar nicht bekannt sind oder nur unzureichend wahrgenommen werden.
Zudem heben sich viele Standorte nicht wirklich von der Masse ab, weil sie keine echten Alleinstellungs-
merkmale haben oder diese nur unzureichend in Szene setzen.

In diesem Online-Seminar betrachten wir zum einen die strategischen Grundlagen fiir eine erfolgreiche
Standortvermarktung. Zum anderen erarbeiten wir, wie auf dieser Basis die Sichtbarkeit bei den Ziel-
gruppen erhdht und die Reichweite der MarketingmaBnahmen verbessert werden kann. Darliber hinaus
zeigen wir [hnen anhand von zahlreichen Beispielen, was andere Standorte tun, um sich erfolgreich

zu vermarkten.

Das Online-Seminar bietet den Teilnehmenden auch Raum fiir individuelle Fragen.

Termine: 01. & 02.04.2025 04. & 05.11.2025

lhre Fragen - lhre Antworten — Nutzung der Wissensintelligenz der
deutschen Wirtschaftsforderung

Die Schwarm- und Wissensintelligenz von Wirtschaftsforderinnen und Wirtschaftsférdern beantworten
ihre Fragen in Echtzeit Uber ein digitales Tool. Die Teilnehmenden miissen nur ein Smartphone oder ein
Smart Tablet zur Hand haben. Im Vorfeld kénnen die ersten 10 Teilnehmenden bei uns ihre Fragen zu
allen Aspekten kommunaler Wirtschaftsforderung stellen und wir bereiten alles mit ihnen fir das
Seminar vor. Nach jeder Online-Echtzeitabstimmung zu den Fragen im Seminar, ist nach jeder Frage
Zeit, um Antworten und Losungen zu den Fragen und der dahinterstehenden Herausforderung zu
diskutieren. Ein Mehrwert fiir jeden Fragenden, aber auch fiir jeden Teilnehmenden ohne eigene Fragen.

Termine: 25.03.2025 11.11.2025
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Weitere Wirtschaftsforderungsthemen

Wirtschaftsforderung in kleinen Kommunen

Wo liegen zukiinftige Chancen von kleinen Kommunen unter 30.000 Einwohner und insbesondere in
landlichen Raumen? Welchen Herausforderungen, auch im Wettbewerb mit den groBen Kommunen,
sind bei deutlich weniger Ressourcen zu begegnen? Welche Rolle spielen neue Arbeitsformen und neue
Technologien, die Zeit fiir das Wesentliche schaffen? Antworten auf diese Fragen auch mit Beispielen
wird das Seminar aufzeigen.

Termine: 20.05.2025 23.09.2025

Projektmanagement fiir die Wirtschaftsforderung

Viele Projekte innerhalb der Wirtschaftsforderung werden inhaltlich immer komplexer und zeitlich
herausfordernder. Zudem entstehen immer mehr Projekte in Kooperation mit mehreren Partnern innerhalb
und auBerhalb einer Kommune.

Dariiber hinaus besteht bei immer mehr Projektpartnern der Wunsch das Projektmanagement kollaborativ
und online zu bearbeiten. Dies findet dann oftmals in Microsoft 365 und Microsoft TEAMS statt. Dieses
Online-Seminar zeigt zum einen die Grundlagen des Projektmanagements auf und zum anderen auch in
Gruppenarbeit die konkrete Onlineumsetzung des Projektmanagements anhand von Beispielprojekten.

Termin: 22.05.2025

Schliisselkundenbetreuung in der Bestandskundenentwicklung
kommunaler Wirtschaftsforderung

Die Zusammenarbeit mit Unternehmen und die Wirtschaftsforderungsarbeit fir Unternehmen wird zu-
nehmend anspruchsvoller. Auch schaffen es Wirtschaftsférderungen nicht mehr allen Kunden ein gleiches
Servicepaket aktiv zu bieten. Vor diesem Hintergrund der Ressourceneffizienz gewinnt die Schlisselkunden-
betreuung/das Key-Account-Management an Bedeutung.

In diesem Seminar werden die grundlegenden Anforderungen an professionelles Key-Account-Management
sowie die Vorbereitung, Durchfiihrung und Nachbereitung von Unternehmensgesprachen vorgestellt.

Auch das Thema der Auswahl von sogenannten Schliisselkunden steht im Zentrum des Seminars.

Termine: 18.03.2025 02.12.2025
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Weitere Wirtschaftsforderungsthemen

«Die digitale Arbeitswelt in der WIRTSCHAFTsforderung von Morgen*

Das 9. Seminar des Deutschen Stiadte- und Gemeindebund und ExperConsult wird 2025 zum Thema
.Die digitale Arbeitswelt in der WIRTSCHAFTsférderung von Morgen” online liber Zoom durchgefiihrt.
Das Thema wird in 5 Blocke unterteilt, um das Thema dann aus der jeweiligen Sichtweise, den jeweiligen
Herausforderungen der folgend aufgefiihrten Zielgruppen zu beleuchten:

® Die Perspektive Unternehmen

® Die Perspektive kreisangehdrige Kommunen
® Die Perspektive Technologie

® Die Perspektive Wirtschaftsférderung

® Die Perspektive Zukunftsmutige

Das Programm werden der Deutsche Stadte- und Gemeindebund und ExperConsult im Dezember 2024
auf der Homepage verdffentlichen.

Termin: 18.02.2025

«Zukunftsfihigkeit der Wirtschaft unterstiitzen - Schliisselthemen
fiir die Wirtschaftsforderung”

Das 13. Seminar mit dem Deutschen Landkreistag und ExperConsult wird 2025 zum Thema ,Zukunftsf-
dhigkeit der Wirtschaft unterstiitzen - Schliisselthemen fiir die Wirtschaftsférderung” online via Zoom
stattfinden.

Kern des Seminars werden die Schliisselthemen sein, die Wirtschaftsférderung fir die heimischen Unter-
nehmen im Unternehmens- und Innovationsservice, als auch fiir neu anzusiedelnde Unternehmen professi-
onell bieten werden muss. Hierbei werden selbstverstandlich auch Zukunftsbranchen, Zukunftstechnologien
sowie die Zukunftsinfrastruktur eine wichtige Rolle spielen. Das Thema wird in 4 Kernbereiche aufgeteilt:

® Demografie und Arbeitsmarkt

¢ Digitalisierung und Technologie

¢ Infrastruktur und Innovation fiir Mittelstand und Handwerk
e Okologische Transformation

Das Programm werden der Deutsche Landkreistag und ExperConsult im Marz 2025 auf der Homepage
veroffentlichen.

Termin: 25.06.2025
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Kl Wirtschaftsforderungsthemen

Generative Kl verdndert die Wissensarbeit der Wirtschaftsforderung grundlegend, indem sie auf Basis
groBer Datenmengen analysiert, Muster erkennt, Themen findet und komplexe Inhalte in kiirzester Zeit
erstellt. Sie ermdglicht die Automatisierung von Routineaufgaben wie Berichterstellung, Offentlichkeits-
arbeit, wodurch Wirtschaftsforderinnen und Wirtschaftsforderer mehr Zeit fiir kreative, operative und
strategische Tatigkeiten fiir ihre Kunden erhalten bei gleichzeitiger inhaltlicher Inspiration. Gleichzeitig
fordert die generative Kl Innovation, indem sie neue Perspektiven und Ansitze liefert, die Wirtschaftsférde-
rinnen und Wirtschaftsforderer allein vielleicht nicht entdecken wiirden. Durch den Einsatz von Kl kénnen
Wirtschaftsférderungen effizienter, noch qualitativer arbeiten, fundiertere Entscheidungen treffen und
Wissensliicken schneller schlieBen.

Best Practice: Kl fiir die Wirtschaftsforderung 4.0

Anhand von konkreten aktuell nutzbaren digitalen Werkzeugen der generativen Kl geht es in diesem Semi-
nar darum, wie die kommunalen Wirtschaftsforderungen jetzt und in naher Zukunft solche Werkzeuge fiir
die qualitative Verbesserung der eigenen Arbeit nutzen und Zeit fiir die Kernaufgaben der Wirtschafts-
forderung gewinnen. Auch gibt es einen Einblick, welche Chancen KMU durch generative Kl haben.

Neben der konkreten Umsetzung wollen wir aber auch einen visiondren Blick in die Zukunft wagen.

Dieses Seminar bieten wir mit unseren Kooperationspartnern Prof. Dr. Peter Vieregge und Google Cloud an.

Termine: 13.03.2025 26.06.2025 25.11.2025

KI Werkzeuge fiir die Wirtschaftsforderung - Einsteigerseminar -

Generative Kiinstliche Intelligenz wird den Arbeitsalltag der kommunalen Wirtschaftsférderung bereichern
und erleichtern. Dieses Seminar gibt einen Einblick in die Funktionsweise und den Hintergrund sowie recht-
liche Grundaspekte der generativen KI. Zudem werden die Teilnehmer:innen an erste konkrete offene KI
Tools wie ChatGPT oder ADOBE Firefly oder die Journalismus-KI Wolf Schneider herangefiihrt.

Termine: 29.04.2025 18.11.2025
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KALENDER 2025 1. HALBJAHR
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